
22.11.2019 1

Von der Werbung bis zum Auftrag. Der 

(manchmal lange) Weg zur 
Innenraumbegrünung
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2017

BUGG-INNENRAUMBEGRÜNUNGSSYMPOSIUM FRANKFURT 2019

2019
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Vision/ Leitbild

BUGG-INNENRAUMBEGRÜNUNGSSYMPOSIUM FRANKFURT 2019

• Wunschzielbild in der Zukunft 5-10 Jahre

• USP – was zeichnet uns aus

• Wie kann ich mich Abgrenzen zum Mitbewerber

• Werte definieren
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Mission/ Thema

BUGG-INNENRAUMBEGRÜNUNGSSYMPOSIUM FRANKFURT 2019

• Was möchte ich vermitteln ?

• Von was können meine Kunden profitieren?

Grün belebt
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BUGG-INNENRAUMBEGRÜNUNGSSYMPOSIUM FRANKFURT 2019
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Kommunikation

BUGG-INNENRAUMBEGRÜNUNGSSYMPOSIUM FRANKFURT 2019

• passende Agentur suchen

• Logo

• Briefpapier, Visitenkarten, etc.

• Firmenbroschüre
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BUGG-INNENRAUMBEGRÜNUNGSSYMPOSIUM FRANKFURT 2019

Inserate
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BUGG-INNENRAUMBEGRÜNUNGSSYMPOSIUM FRANKFURT 2019
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Digital Marketing
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Digital Marketing
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Digital Marketing
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BUGG-INNENRAUMBEGRÜNUNGSSYMPOSIUM FRANKFURT 2019
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Produktesortiment

BUGG-INNENRAUMBEGRÜNUNGSSYMPOSIUM FRANKFURT 2019

• Entwickle ich eigene Produkte?

• Was ist mir wichtig in Bezug auf mein Produktesortiment ?
• Nachhaltigkeit

• Design

• Funktionalität

• Qualität/ Preis

• Verfügbarkeit

• Welche Lieferanten passen zu mir?
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BUGG-INNENRAUMBEGRÜNUNGSSYMPOSIUM FRANKFURT 2019
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Verkaufsstrategie

BUGG-INNENRAUMBEGRÜNUNGSSYMPOSIUM FRANKFURT 2019

• Welche Kunden möchte ich angehen?
• Branche

• Region

• Direkt über Inhaber, Einkauf , Sekretariatc etc.

• Indirekt über Planer, Architekten, etc.

• Mit welchen Produkten/ Dienstleistungen gehe ich welche 
Kunden an?

• Mit welchen Tools gehe ich welche Kunden an
• LinkedIn (Geburtstag)

• Adressen einkaufen

• Bauausschreibungen
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Angebot / Offerte

BUGG-INNENRAUMBEGRÜNUNGSSYMPOSIUM FRANKFURT 2019

• Wie möchte ich meine Offerte gestalten?
• Einfache Darstellung 

• Aufwändige Darstellung in Power Point, InDesign oder Publischer

• Direkt aus ERP System oder Webshop

• Bildqualität muss stimmen

• Wichtig: Gestaltung und Planung sind Dienstleistungen und 
können verrechnet werden.

• Ressourcen
• Angebote nur erstellen wenn genügend Informationen vorhanden sind und die 

Aussicht auf Erfolg besteht.

• Filter einbauen – Verrechnung Planung, Budget erfragen, 
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BUGG-INNENRAUMBEGRÜNUNGSSYMPOSIUM FRANKFURT 2019
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